
 

OBIETTIVI SPECIFICI 

OBIETTIVI SPECIFICI 
 Il corso si propone di far acquisire ai discenti le competenze per ottenere una comunicazione persuasiva e strategica, 
utilizzando le principali tecniche di programmazione neuro linguistica e di ipnosi per gestire al meglio le dinamiche 
relazionali. 
La giornata prodromica ha lo scopo  di introdurre  il  discente alla prova pratica di ipnosi 

 QUOTA DI PARTECIPAZIONE  GRATUITO 

RESPONSABILE SCIENTIFICO / DOCENTE 

SEGRETERIA    

FORMAZIONE E SERVIZI SRL  

Via Cremona 29 a int 3  
46100 MANTOVA  
TEL 0376 1812551 – mail: info.areaformazione@gmail.com 

SEDE DEL CORSO 

14 DICEMBRE 2024 ORE 09,00- 13,00- 
B&B MILANO PORTELLO  

Via Guglielmo Silva 12 - 20149 Milan · 02 481 4944

Si prega dare conferma a  
formazionecorsiecm@gmail.com 

BREVE PREMESSA:  
La comunicazione umana si divide in due livelli: 
- Il primo è quello dell’informazione, ovvero il contenuto che si vuole trasmettere;
- Il secondo è la relazione, ossia la modalità con cui l’informazione viene trasmessa.
Il modo di relazionarci è fondamentale per la costruzione di solidi rapporti, sia in ambito personale, sia in quello
professionale. 
Conoscere le giuste strategie per creare relazioni efficaci ci permette di gestire al meglio i rapporti che intratteniamo

DOTT. LINO MISSIO – PSICOLOGO  CLINICO-  

PSICOLOGO IPNOTICO 

PNL E IPNOSI: STRUMENTI PER FACILITARE LA RELAZIONE 

NELL’AMBITO SOCIO-SANITARIO 
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